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Costumer Service melayani nasabah di salah satu kantor asuransi jiwa di Jakarta, Jumat (18/6). Berdasarkan data Asosiasi
Asuransi Jiwa Indonesia (AAJl), industri asuransi jiwa mencatatkan premi dari bancassurance sebesar Rp 30,47 triliun, atau
meningkat 55,9% yoy pada kuartal 1-2021. Kanal ini menyumbang porsi terbesar, yakni 53,0% dari total premi industri.
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Jakarta - Memilih asuransi di masa pandemi seperti ini jadi salah satu
hal vang harus dipertimbangkan. Namun, asuransi seperti apa yang
sebaiknya dipilin di saat seperti ini7

Direktur eksekulif AAJI Togar Pasaribu mengatakan insurtech atau
asuransi digital bisa jadi salah satu pilihan yang baik. Di sisi lain,
insurtech juga bisa menjadi salah satu bantuk pemasaran yang efektif di
tengah pandemi seperti ini

“Justru karena pandemi ini memaksa perusahaan-perusahaan lebih
cepat lagi mengimplementasikan teknologl digital pada seluruh proses
bisnis, end to end,” kata Togar kepada detikcom, Sabtu (19/6/2021)

Baca juga:
I 98% Nasabah Jiwasraya lkut Restrukturisasi, What's Next?

Insurance Broker (PPIB), afiliasi dari PT PasarPolis Indonesia
(PasarPolis), sebagai salah satu perusahaan insurance technology
Ginsurtach) di Indonesia dan Asia Tenggara

Karja sama ini bertujuan untuk meningkatkan akses bagi seluruh
masyarakat dalam r pe iwa, Kes . a@an
finansial jangka panjang. Melalui kemitraan strategis ini, Prudential
Indonesia memberikan perlindungan melalui salah satu produk

dalannya, Asuransi Kumpulan Syariah PRUTect Gare - Hospital
Cash (PRUTect Care - Hospital Gash), kepada masyarakat luas melalui
PasarPolis

Premraj Thuraisingam, Chief Digital & Transformation Officer Prudential
Indenesia, mengatakan pinaknya percaya peran penting teknologi dalam
upaya memperiuas cakupan layanan agar semakin banyak masyarakat
Indonesia serta keluarga mereka yang terlindungi

“Untuk itu, dalam beberapa tahun terakhir, kami fokus pada transformasi
digital dan membang: 1 digital yang terintegrasi melalui
perluasan kemiiraan dengan pemain-pemain terkemuka di sektor
teknologi. Kemitraan antara Prudential Indonesia dan PasarPolis dalam
memasarkan PRUTect Care - Hospital Gash merupakan strategi kami
dalam menghadirkan layanan kesehatan dan keuangan yang dapat
diakses secara cepat, mudah, dan terjangkau,” kata dia

PRUTect Gare - Hospital Cash merupakan produk asuransi jiwa Syariah
berbasis digilal yang memberikan manfaat dasar meninggal dunia,
SANtuNan Narian rawat INap (Non-1CU dan 1GU), santunan cacat total
tetap akibat kecelakaan, santunan meninggal dunia akibat penyakit
menular, dan total santunan meninggal dunia akibat v hingga
Rp 63 juta untuk paket Platinum

Pengguna dapat memilih 2 jenis masa kepesertaan yakni per & bulan
atau 12 bulan dengan kontribusi yang sangat terjangkau mulai dari
sekitar Rp 5 000 per bulan. Nasabah juga dapat melakukan proses klaim
dengan mudan secara daring melalui Pulse by Prudential, aplikasi
kesehatan dan kebugaran all-in-one dari Prudential Indonesia yang
didukung kecerdasan buatan

Cleosent Randing, Founder & CEO PasarPolis, mengatakan
kesenjangan akses asuransi (insurance gap) dan lidak meraianya
distribusi asuransi menjadi tantangan besar di Indonesia. "Melalul adopsi
teknologi di industri ini, kami akan terus berupaya menjambatani
Kesenjangan akses bagi masyarakal yang sebelumnya sulit tersentun
layanan asuransi,” paparnya

Sejalan dengan kemitraan bersama PasarPells, Prudential Indonesia
juga bekerja sama dengan BenihBaik.com, sebuah platform
crowdfunding yang bertujuan menjadi jembatan kebaikan antara donatur
dengan masyarakat yang membutuhkan Kelaberasi inl didorong eleh
kesamaan tujuan untuk membantu masyarakat, selain donatur dan
penarima manfaat BenihBaik con mendapatkan yang terbaik dalam
Kkehidupannya

Melalul kerja sama ini, Selurun penerima manfaat BeninBaik com,
termasuk lebih dari 190.000 donatur dapat mengakses perlindungan
PRUTect Care - Hospital Gash yang disediakan Prudential Indonesia
melalul kolaborasi dengan PPIB sebagal perusahaan pialang asuransi
dan PasarPolis sebagai perusahaan insurtech

Andy F. Noya, CEO sekaligus founder BenihBaik com, mengatakan
memanfaatkan platform digital, BenihBaik com menjadi jembatan bagi
arang-orang yang ingin berbuat baik dengan orang-orang yang
membutuhkan bantuan. “Kemitraan antara Prudential indonesia
PasarPolis, dan BenihBaik.com akan memainkan peran penting untuk
membantu menyalurkan kebaikan ke dalam tindakan nyata,” katanya
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NOVA.id - Pandemi Covid-19 membuat rumah sakit sermakin disibukkan

dengan kebutuhan untuk menangani pasien.

Pada akhir Januari silam, Kementerian Kesehatan mencatat secara nasional
tingkat keterisian tempat tidur di rumah sakit rujukan Covid-19

mencapai 64,83 persen meningkat 0,73 persen dari 64,1 persen pada
akhir Desember 2020.

akan hidup un Hal ini memunculkan keengganan masyarakat untuk mengunjungi
clihat cucunya fasilitas kesehatan baik untuk berkonsultasi tatap muka, maupun hanya
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Oleh karena itu, berkonsultasi secara online menjadi pilihan masyarakat
karena selain nyaman dan mudah, juga membantu mengurangi beban
dan kapasitas rumah sakit.

Aa
Redakan "Saat ini, masyarakat cenderung memilih cara paling aman untuk
ketegangan . .
dan nyeri di mendapatkan layanan kesehatan tanpa perlu khawatir akan risiko

penularan Covid-19,” kata Presiden Direktur AXA Mandiri Handojo G.
Kusuma, Kamis (17/08).

Data di atas sejalan dengan data yang dimiliki Asosiasi Asuransi Jiwa
Indonesia (AAJl) yaitu terjadinya penurunan jumlah total klaim dan manfaat
terkait kesehatan sebesar 10,2 persen.

Baca Juga:



Salah satu penyebabnya ditengarai akibat semakin berkurangnya para nasabah
kunjungan ke rumah sakit, sehingga mengakibatkan menurunnya

jumlah klaim kesehatan.

Medical Director, PT Global Assistance & Healthcare, Jakarta, dokter Rieny
Stefanny Halim menambahkan, meskipun konsultasi secara online, pasien
tak perlu khawatir, karena dipastikan dokter yang bertugas adalah dokter

yang kompeten.

"Semua dokter kita seleksi secara detail, dan semua dokter yang kita yang
memang berpraktik di klinik-klinik kita semua. Sehingga ketika pasien

memerlukan ketemu dokter secara langsung bisa buat janji," kata Rieny.

Baca Juga:
Kimia Farma Diagnostika dan Itama Ranoraya Kerjasama Sediakan Alat

Pengujian Swab Antigen

Meskipun demikian, kata Rieny, telekonsultasi ini tidak bisa menggantikan

konsultasi tatap muka secara langsung dengan pasien.
Dapatkan pembahasan yang lebih lengkap dan mendalam di Tabloid NOVA.

Yuk, langsung langganan bebas repot di Grid Store.(*)
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WE Online, Jakarta - PT AXA Mandiri Financial Services (AXA Mandiri) meluncurkan
aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi guna meningkatkan akses layanan kesehatan
dan bebas biaya bagi nasabah.

Hal ini sejalan dengan visi AXA Mandiri dalam menjadi partner bagi nasabah
dalam memberikan perlindungan dan layanan asuransi di

setiap tahapan kehidupan mereka.

Presiden Direktur AXA Mandiri Handojo G. Kusuma mengatakan, saat ini
masyarakat cenderung memilih cara paling aman dalam mendapatkan layanan

kesehatan tanpa perlu khawatir akan risiko penularan COVID-19.

ditutup oleh Google

"Memahami kebutuhan tersebut, AXA Mandiri melakukan inovasi berbasis
teknologi digital dengan mengembangkan aplikasi yang akan meningkatkan
pelayanan telekonsultasi ke tingkatan yang lebih tinggi. Layanan telekonsultasi
kami tidak hanya memberikan informasi umum, namun sudah dapat melakukan
proses pengobatan yang personalized sesuai ketentuan," ujarnya di Jakarta,
kemarin.

Sesuai regulasi yang berlaku, layanan kesehatan secara menyeluruh dapat AXA
Mandiri berikan mulai telekonsultasi dengan dokter umum bahkan dengan
dokter spesialis pilihan nasabah, pemeriksaan, hingga pemberian resep obat yang
terkoneksi langsung dengan apotik online.

"Apabila dibutuhkan, nasabah juga dapat memperoleh rujukan layanan konsultasi
hingga ke klinik di Singapura,” pungkasnya.

Pandemi COVID-19 membuat rumah sakit semakin disibukkan dengan kebutuhan
untuk menangani pasien. Pada akhir Januari silam, Kementerian Kesehatan
mencatat secara nasional tingkat keterisian tempat tidur di rumah sakit rujukan
COVID-19 mencapai 64,83 persen meningkat 0,73 persen dari 64,1 persen pada
akhir Desember 2020.



Hal ini memunculkan keengganan masyarakat untuk mengunjungi fasilitas
kesehatan baik untuk berkonsultasi tatap muka, maupun hanya sekedar membeli
obat.

Oleh karena itu, berkonsultasi secara onfine menjadi pilihan masyarakat karena
selain nyaman dan mudah, juga membantu mengurangi beban dan kapasitas

rumah sakit.

Data di atas sejalan dengan data yang dimiliki Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia

(AAJI) yaitu terjadinya penurunan jumlah total klaim dan manfaat

terkait kesehatan sebesar

10,2 persen dimana salah satu penyebabnya ditengarai akibat semakin berkurangnya pare

sehingga mengakibatkan menurunnya jumlah klaim kesehatan.

Melalui AXA Mandiri Telekonsultasi, nasabah juga dapat melakukan telekonsultasi
gratis secara berulang kali dengan Dokter Umum yang tersedia 24 jam setiap hari

untuk periode tertentu.

Selain itu, layanan dokter spesialis seperti Penyakit Dalam (/nternist),
Psikolog (Psychologist), THT (ENT), Dokter Mata (Ophthalmologist), Spesialis
Kesehatan Kerja (Occupational Health Specialist), Dokter Gigi (Dentist), Ahli
Jantung (Cardiologist), tersedia dari jam 8.00 - 17.00 WIB.

Diharapkan dengan layanan ini nasabah akan merasa nyaman, serta
mendapatkan kepastian layanan konsultasi kesehatan secara virtual dengan

dokter pilihannya.

Layanan konsultasi bebas biaya ini dapat dilakukan nasabah dengan
menggunakan fitur percakapan video (video call) dan fitur percakapan
melalui chat yang tersedia di dalam aplikasi. Nasabah juga dapat mengakses

riwayat kesehatan, serta surat rujukan di dalam aplikasi secara mudah.

Terjangkau
Ciputra Life

Nasabah AXA Mandiri dapat mengunduh aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi yang
tersedia di Play Store dan Apps Store. Lebih lanjut, Layanan dari AXA Mandiri ini
tidak hanya dapat dinikmati oleh nasabah AXA Mandiri, tetapi juga oleh nasabah
Bank Mandiri sesuai kriteria tertentu.
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Jakarta, Selular.ID - Sebagai upaya meningkatkan akses layanan kesehatan dan bebas
biaya bagi nasabahnya, Mandiri Financial Services (AXA Mandiri) meluncurkan aplikasi AXA
Mandiri Telekonsultasi.

Handojo G. Kusuma, Presiden Direktur AXA Mandiri mengungkapkan Pandemi Covid-19
membuat rumah sakit semakin disibukkan dengan kebutuhan untuk menangani pasien.
Pada akhir Januari silam, Kementerian Kesehatan mencatat secara nasional tingkat
keterisian tempat tidur di rumah sakit rujukan Covid-19 mencapai 64,83 meningkat 0,73
persen dari 64,1 persen pada akhir Desember 2020

Data di atas sejalan dengan data yang dimiliki Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) yaitu

terjadinya penurunan jumlah tetal klaim dan manfaat terkait kesehatan sebesar 10,2 persen

dimana salah satu penyebabnya ditengarai akibat semakin berkurangnya para nasabah

melakukan kunjungan ke rumah sakit, sehingga mengakibatkan menurunnya jumlah klaim

kesehatan.

“Hal ini memunculkan keengganan masyarakat untuk mengunjungi fasilitas kesehatan baik

untuk berkonsultasi tatap muka, maupun hanya sekedar membeli obat. Oleh karena itu,
berkonsultasi secara online menjadi pilihan masyarakat karena selain nyaman dan mudah,

juga membantu mengurangi beban dan kapasitas rumah sakit,"tutur Handojo.

Melalui AXA Mandiri Telekonsultasi, nasabah juga dapat melakukan telekonsultasi gratis
secara berulang kali dengan Dokter Umum yang tersedia 24 jam setiap hari untuk periode
tertentu. Selain itu, layanan dokter spesialis seperti Penyakit Dalam (Internist), Psikolog
(Psychologist), THT (ENT), Daokter Mata (Ophthalmelogist), Spesialis Kesehatan Kerja
(Occupational Health Specialist), Dokter Gigi (Dentist), Ahli Jantung (Cardiologist), tersedia
dari jam 8.00 - 17.00 WIB.

Layanan konsultasi bebas biaya ini dapat dilakukan nasabah dengan menggunakan fitur
percakapan video (video call) dan fitur percakapan melalui chat yang tersedia di dalam
aplikasi. Nasabah juga dapat mengakses riwayat kesehatan, serta surat rujukan di dalam
aplikasi secara mudah.

Nasabah AXA Mandiri dapat mengunduh aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi yang tersedia
di Play Store dan Apps Store. Lebih lanjut, Layanan dari AXA Mandiri ini tidak hanya dapat
dinikmati oleh nasabah AXA Mandiri, tetapi juga oleh nasabah Bank Mandiri sesuai kriteria
tertentu.

Baca Juga:AXA Mandiri Gunakan Jalur Digital Untuk Informasi Produknya

Handojo menambahkan, layanan telekonsultasi tidak hanya memberikan informasi umum,

namun sudah dapat melakukan proses pengobatan yang persenalized sesuai ketentuan.
Sesuai regulasi yang berlaku, layanan kesehatan secara menyeluruh dapat diberikan mulai
telekonsultasi dengan dokter umum bahkan dengan dokter spesialis pilihan nasabah,

pemeriksaan, hingga pemberian resep obat yang terkoneksi langsung dengan apotik online.

“Apabila dibutuhkan, nasabah juga dapat memperoleh rujukan layanan konsultasi hingga
ke klinik di Singapura,“tutup Handojo.
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JAKARTA - PT AXA Mandiri Financial Services (AXA Mandiri) meluncurkan aplikasi AXA karena
Mandiri Telekonsultasi guna meningkatkan akses layanan kesehatan dan bebas biaya bagi [
nasabah. -
2 Terlibat
“Saat ini, masyarakat cenderung memilih cara paling aman dalam mendapatkan layanan farang
Serdang

kesehatan tanpa perlu khawatir akan risiko penularan Covid-19. Memahami kebutuhan
tersebut, AXA Mandiri melakukan inovasi Masyar:
berbasis teknologi digital dengan mengembangkan aplikasi yang akan meningkatkan pelayanan’?elekonsul
ke tingkatan yang lebih tinggi. Layanan telekonsultasi kami tidak hanya memberikan

informasi umum, namun sudah dapat melakukan proses pengobatan yang

personalized sesuai ketentuan. Sesuai regulasi yang berlaku, layanan kesehatan secara

menyeluruh dapat kami berikan mulai telekonsultasi dengan dokter umumbahkan dengan

dokter spesialis pilihan nasabah, pemeriksaan, hingga pemberian resep obat yang

terkoneksi langsung dengan apotik online. Apabila dibutuhkan, nasabah juga dapat memperoleh rujukan la
klinik i Singapura,” ujar Presiden Direktur AXA Mandiri, Handojo G. Kusuma.

Pandemi Covid-19 membuat rumah sakit semakin disibukkan dengan kebutuhan untuk
menangani pasien. Pada akhir Januari silam, Kementerian Kesehatan mencatat secara
nasional tingkat keterisian tempat tidur di rumah sakit rujukan Covid-19 mencapai 64,83
persen. Hal ini memunculkan keengganan masyarakat untuk mengunjungi fasilitas
kesehatan baik untuk berkonsultasi tatap muka, maupun hanya sekedar membeli obat.

Oleh karena itu, berkonsultasi secara online menjadi pilihan masyarakat. Karena selain

nyaman dan mudah, juga membantu mengurangi beban dan kapasitas rumah sakit. Data

tersebut sejalan dengan data yang dimiliki Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) yaitu

terjadi penurunan jumlah total klaim dan manfaat terkait kesehatan sebesar 10,2 persen.

Salah satu

penyebabnya ditengarai akibat semakin berkurangnya para nasabah melakukan kunjungan ke rumah sakit.



Melalui AXA Mandiri Telekonsultasi, sebutnya nasabah dapat bertelekonsultasi gratis
secara berulang kali dengan Dokter Umum yang tersedia 24 jam setiap hari untuk periode
tertentu. Selain itu, layanan dokter spesialis seperti Penyakit Dalam (Internist),

Psikolog (Psychologist), THT (ENT), Dokter Mata (Ophthalmologist), Spesialis Kesehatan
Kerja (Occupational Health Specialist), Dokter Gigi (Dentist), Ahli Jantung

(Cardiologist), tersedia dari jam 8.00 — 17.00 WIB.

Diharapkan dengan layanan ini nasabah akan merasa nyaman, serta mendapatkan
kepastian layanan konsultasi kesehatan secara virtual dengan dokter pilihannya.

Layanan konsultasi bebas biaya ini dapat dilakukan nasabah dengan menggunakan fitur
percakapan video (video call) dan fitur percakapan melalui chat yang tersedia di dalam
aplikasi.

Nasabah juga dapat

mengakses riwayat kesehatan, serta surat rujukan di dalam aplikasi secara mudah. Nasabah AXA Mandiri dapat mengunduh
aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi yang tersedia di Play Store dan Apps Store. Lebih

lanjut, Layanan dari AXA Mandiri ini tidak hanya dapat dinikmati oleh nasabah AXA Mandiri,

tetapi juga oleh nasabah Bank Mandiri sesuai kriteria tertentu.
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Aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi yang hadir atas kerja sama dengan PT Suprima Mitra

Adihusada (Fullerton Health Group) ini juga menjadi salah satu wujud upaya AXA Mandiri

dalam menjadi mitra bagi nasabah, baik saat menjaga kesehatan (sebelum sakit), maupun

saat melakukan pemulihan kesehatan (saat sakit).

Dengan diluncurkannya layanan kesehatan berbasis digital ini menjadi salah satu wujud semangat #KnowYouCan bahwa
apa pun kondisinya, yakin kita bisa menjaga kesehatan dan diharapkan dapat menambah

pengalaman nasabah.

"Ke depannya, AXA Mandiri akan terus berinovasi dengan pemanfaatan teknologi digital,
serta optimalisasi teknologi lainnya untuk meningkatkan layanan bagi nasabah, serta
memenuhi kebutuhan proteksi yang lebih banyak lagi bagi masyarakat,” tutup Handojo.
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JAKARTA, 17 Juni 2021 — PT AXA Mandiri Financial

Services (AXA Mandirl) meluncurkan aplikasi AXA Publisher
Mandiri Telekonsultasi guna meningkatkan akses B PT AXA Mandiri Financial Services (AXA Terg
layanan kesehatan dan bebas biaya bagi nasabah. Mandiri) w
Hal ini sejalan dengan visi AXA Mandiri dalam N
menjadi partner bagi nasabah dalam memberikan perlindungan dan layanan asuransi di setiap @
tahapan kehidupan mereka.

DulkL

“Sast ini, masyarakat cenderung memilih cara paling aman dalam mendapatkan layanan Perme
kesehatan tanpa perlu khawatir akan risiko penularan COVID-19. Memahami kebutuhan tersebut, Vaksi
axXa Mandiri melakukan inovasi berbasis teknologi digital dengan mengembangkan aplikasi yang @
akan meningkatkan pelayanan telekonsultasi ke tingkatan yang lebih tinggi. .

Layanan telekonsultasi kami tidak hanya memberikan informasi umum, namun sudah dapat Lima
melakukan proses pengobatan yang personalized sesuai ketentuan. Sesuai regulasi yang berlaku, gy
layanan kesehatan secars menyeluruh dapat kami berikan mulal telekonsultasi dengan dokter

umum bahkan dengan dokter spesialis pilihan nasabah, pemeriksaan, hingga pemberian resep Kond
obat yang terkoneksi langsung dengan apotik online. Apabila dibutuhkan, nasabah juga dapat
memperoleh rujukan layanan konsultasi hingga ke klinik di Singapura,” ujar Handojo G. Kusuma,
Presiden Direktur AXA Mandiri.

Pandemi COVID-12 membuat rumah sakit semakin disibukkan dengan kebutuhan untuk Baya
menangani pasien. Pada akhir Januari silam, Kementerian Kesehatan mencatat secara nasional
tingkat keterisian tempat tidur di rumah sakit rujukan COVID-19 mencapai 64,832 persen”

meningkat 0,73 persen dari 64,1 persen pada akhir Desember 20207 ?;;‘2

Perce
Hal ini memunculkan keengganan masyarakat untuk mengunjungi fasilitas kesehatan balk untuk Indor
berkonsultasi tatap muka, maupun hanya sekedar membeli obat. Oleh karena itu, berkonsultasi @

secara online menjadi pilihan masyarakat karena selain nyaman dan mudah, juga membantu
mengurangi beban dan kapasitas rumah sakit.

Data di atas sejalan dengan data yang dimiliki Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJ1) yaitu
terjadinya penurunan jumlah total klaim dan manfaat terkait kesehatan sebesar 10,2 persen
dimana salah satu penyebabnya ditengarai akibat semakin berkurangnya para nasabah
melakukan kunjungan ke rumah sakit, sehingga mengakibatkan menurunnya jumlah klaim
kesehatan.

Melalui AXA Mandiri Telekonsultasi, nasabah juga dapat melakukan telekonsultasi gratis secara
berulang kali dengan Dokter Umum yang tersedia 24 jam setiap hari untuk periode tertentu.
Selain itu, layanan dokter spesialis seperti Penyakit Dalam (Internist), Psikolog (Psychologist), THT
(ENT), Dokter Mata (Ophthalmologist), Spesialis Kesehatan Kerja (Occupational Health Specialist),
Dokter Gigi (Dentist), Ahli Jantung (Cardiologist), tersedia dari jam 8.00 - 17.00 WIB. Diharapkan
dengan layanan ini nasabah akan merasa nyaman, serta mendapatkan kepastian layanan G
konsultasi kesehatan secara virtual dengan dokter pilihannya.

Layanan konsultasi bebas biaya ini dapat dilakukan nasabah dengan menggunakan fitur
percakapan video (video call) dan fitur percakapan melalui chat yang tersedia di dalam aplikasi.
MNasabah juga dapat mengakses riwayat kesehatan, serta surat rujukan di dalam aplikasi secara
mudah.

Masabah AXA Mandiri dapat mengunduh aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi yang tersedia di Play
Store dan Apps Store. Lebih lanjut, Layanan dari AXA Mandiri ini tidak hanya dapat dinikmati cleh
nasabah AXA Mandiri, tetapi juga oleh nasabah Bank Mandiri sesuai kriteria tertentu.

Aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi yang hadir atas kerja sama dengan PT Suprima Mitra
Adihusada (Fullerton Health Group) ini jJuga menjadi salah satu wujud upaya AXA Mandiri dalam
menjadi mitra bagi nasabah, baik saat menjaga kesehatan (sebelum sakit), maupun saat
melakukan pemulihan kesehatan (saat sakit).

Dengan diluncurkannya layanan kesehatan berbasis digital ini menjadi salah satu wujud
semangat #KnowYouCan bahwa apa pun kondisinya, vakin kita bisa menjaga kesehatan dan
diharapkan dapat menambah pengalaman nasabah dalam berasuransi bersama AXA Mandiri,
“Ke depannya, AXA Mandiri akan terus berinovasi dengan pemanfaatan teknologi digital, serta
optimalisasi teknologi lainnya untuk meningkatkan layanan bagi nasabah, serta memenuhi
kebutuhan proteksi yvang lebih banyak lagi bagi masyarakat,” tutup Handaojo.

Sebagai hasil dari upaya AXA Mandiri dalam meningkatkan pengalaman nasabah di setiap Inovasi
dan layanannya, AXA Mandiri tahun ini kembali menyandang status Top Brand atas
konsistensinya mempertahankan posisi perusahaan sebagai salah satu brand asuransi terbaik di
Indonesia

Selama tiga tahun berturut-turut, AXA Mandiri dianugerahi penghargaan Top Brand Award cleh
Frontier Group dan Majalah Marketing untuk kategori asuransi jiwa dan dua tahun berturut-turut
untuk kategori asuransi kesehatan.
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Virtual press conference AXA Mandiri meluncurkan layanan telekonsultasi.

JAKARTA, INFOBRAND.ID - Demi meningkatkan akses layanan kesehatan
dan bebas biaya bagi nasabah, PT AXA Mandiri Financial Services (AXA
Mandiri) resmi meluncurkan aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi. Layanan
telekonsultasi AXA Mandiri, tidak hanya memberikan informasi umum,
namun sudah dapat melakukan proses pengobatan yang personalized
sesuai ketentuan.

Handojo G. Kusuma, Presiden Direktur AXA Mandiri mengatakan, saat ini
masyarakat cenderung memilih cara paling aman dalam mendapatkan
layanan kesehatan tanpa perlu khawatir akan risiko penularan Cowid-19.
MMemahami kebutuhan tersebut, AXA Mandiri melakukan inovasi berbasis
teknologi digital dengan mengembangkan aplikasi yang akan meningkatkan
pelayanan telekonsultasi ke tingkatan yang lebih tinggi.

Ditambahkan, sesuai regulasi yang berlaku, layanan kesehatan secara
menyeluruh dapat diberikan mulai telekonsultasi dengan dokter umum
bahkan dengan dokter spesialis pilihan nasabah, pemeriksaan, hingga
pemberian resep obat yang terkoneksi langsung dengan apotik online.
Apabila dibutuhkan, nasabah juga dapat mempercleh rujukan layanan
konsultasi hingga ke klinik di Singapura.

relalui AXA Mandiri Telekonsultasi, nasabah juga dapat melakukan
telekonsultasi gratis secara berulang kali dengan Deokter Umum yang
tersedia 24 jam setiap hari untuk periode tertentu. Selain itu, layanan dokter
spesialis seperti Penyakit Dalam (Internist), Psikolog (Psychologist), THT
(ENT), Dokter Mata (Ophthalmologist), Spesialis Kesehatan Kerja
(Occupational Health Specialist), Dokter Gigi (Dentist), Ahli Jantung
(Cardiclogist), juga tersedia melalui AXA Mandiri Telekonsultasi mulai pulkul
8.00 — 17.00 WIB.

“Layanan konsultasi bebas biaya ini dapat dilakukan nasabah dengan
menggunakan fitur percakapan video (video call) dan fitur percakapan
melalui chat yang tersedia di dalam aplikasi,” ujar Handojo, Kamis
(17/6/2021).

Aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi yang hadir atas kerja sama dengan PT
Suprima Mitra Adihusada (Fullerton Health Group) ini juga menjadi salah
satu wujud upaya AXA Mandiri dalam menjadi mitra bagi nasabah, baik saat
menjaga kesehatan (sebelum sakit), maupun saat melakukan pemulihan
kesehatan (saat sakit).

"Ke depan, AXA Mandiri akan terus berinovasi dengan pemanfaatan
teknologi digital, serta optimalisasi teknologi lainnya untuk meningkatkan
layanan bagi nasabah, serta memenuhi kebutuhan proteksi yang lebih
banyak lagi bagi masyarakat,” tutup Handgjo.
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youngster.id - Pandemi COVID-19 membuat rumah sakit semakin disibukkan dengan kebutuhan untuk
menangani pasien. Menangkap fenomena tersebut, PT AXA Mandiri Financial Services (AXA Mandiri)
meluncurkan aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi guna meningkatkan akses layanan kesehatan dan
bebas biaya bagi nasabah.

Handojo G. Kusuma, Presiden Direktur AXA Mandiri mengatakan, aplikasi kesehatan ini sejalan
dengan visi AXA Mandiri dalam menjadi partner bagi nasabah dalam memberikan perlindungan dan
layanan asuransi di setiap tahapan kehidupan mereka.

“Saat ini, masyarakat cenderung memilih cara paling aman dalam mendapatkan layanan kesehatan tanpa
perlu khawatir akan risiko penularan COVID-19. Memahami kebutuhan tersebut, AXA Mandiri melakukan
inovasi berbasis teknologi digital dengan mengembangkan aplikasi yang akan meningkatkan

pelayanan telekonsultasi ke tingkatan yang lebih tinggi" kata Handojo dalam peluncuran aplikasi tersebut,
Kamis (17/6/2021).

Menurut dia, layanan telekonsultasi ini tidak hanya memberikan informasi umum, namun sudah dapat
melakukan proses pengobatan yang personalized sesuai ketentuan. Sesuai regulasi yang berlaku, layanan
kesehatan secara menyeluruh mulai telekonsultasi dengan dokter umum bahkan dengan dokter spesialis
pilihan nasabah, pemeriksaan, hingga pemberian resep obat yang terkoneksi langsung dengan apotik
online

“Apabila dibutuhkan, nasabah juga dapat memperoleh rujukan layanan konsultasi hingga ke klinik di
Singapura,” ujar Handojo.

Dia juga menjamin AXA Mandiri melindungi data setiap nasabahnya akan tetap terjamin dengan aman.
“Melihat pengalaman kejadian di berita kemarin memang terjadi kebocoran data konsumen/nasabah.
Tetapi dengan diluncurkan aplikasi layanan ini tentunya juga menjadi fokus kami data milik setiap
nasabah yang menggunakan aplikasi bisa terjamin dengan aman” imbuh Handojo.

Terkait hal itu, layanan konsultasi bebas biaya ini dapat dilakukan nasabah dengan menggunakan fitur
percakapan video (video call) dan fitur percakapan melalui chat yang tersedia di dalam aplikasi. Nasabah
juga dapat mengakses riwayat kesehatan, serta surat rujukan di dalam aplikasi secara mudah. Nasabah
AXA Mandiri dapat mengunduh aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi yang tersedia di Play Store dan Apps
Store.

Aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi yang hadir atas kerja sama dengan PT Suprima Mitra Adihusada
(Fullerton Health Group).

“Ke depannya, AXA Mandiri akan terus berinovasi dengan pemanfaatan teknologi digital, serta
optimalisasi teknologi lainnya untuk meningkatkan layanan bagi nasabah, serta memenuhi kebutuhan
proteksi yang lebih banyak lagi bagi masyarakat,” tutup Handojo.
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AxA Mandiri meluncurkan AXA Mandiri Telekonsultasi/Dok. AXA Mandiri

Iconomics - PT AXA Mandiri Financial Services (AXA Mandiri) meluncurkan aplikasi AXA Mandiri
Telekonsultasi guna meningkatkan akses layanan kesehatan dan bebas biaya bagi nasabah.
Presiden Direktur AXA Mandiri Handojo G. Kusuma mengatakan saat ini, masyarakat cenderung
memilih cara paling aman dalam mendapatkan layanan kesehatan tanpa perlu khawatir akan
risiko penularan Covid-19. Memahami kebutuhan tersebut, AXA Mandiri melakukan inowvasi
berbasis teknologi digital dengan mengembangkan aplikasi yang akan meningkatkan pelayanan
telekonsultasi ke tingkatan yang lebih tinggi

“Layanan telekonsultasi kami tidak hanya memberikan informasi umum, namun sudah dapat
melakukan proses pengobatan yang personalized sesuai ketentuan. Sesuai regulasi yang berlaku,
layanan kesehatan secara menyeluruh dapat kami berikan mulai telekonsultasi dengan dokter
umum bahkan dengan dokter spesialis pilihan nasabah, pemeriksaan, hingga pemberian resep
obat yang terkoneksi langsung dengan apotik online. Apabila dibutuhkan, nasabah juga dapat
memperoleh rujukan layanan konsultasi hingga ke klinik di Singapura,” kata Handojo dalam

siaran pers.

tokopedia

Melalui AXA Mandiri Telekonsultasi, nasakah juga dapat melakukan telekonsultasi gratis secara
berulang kali dengan Dokter Umum yang tersedia 24 jam setiap hari untuk periode tertentu.
Selain itu, layanan dokter spesialis seperti Penyakit Dalam (Internist), Psikolog (Psychologist), THT
(ENT), Dokter Mata (Ophthalmologist), Spesialis Kesehatan Kerja (Occupational Health Specialist),
Dokter Gigi (Dentist), Ahli Jantung (Cardiologist). tersedia dari jam 8.00-17.00 WIB. Harapannya
dengan layanan ini, nasabah akan merasa nyaman, serta mendapatkan kepastian layanan
konsultasi kesehatan secara virtual dengan dokter pilihannya.

Baca Juga: Telemedicine Komplit Besutan Klikdokter Siap Adu Layanan

Layanan konsultasi bebas biaya ini dapat dilakukan nasabah dengan menggunakan fitur
percakapan video (video call) dan fitur percakapan melalui chat yang tersedia di dalam aplikasi.
Nasabah juga dapat mengakses riwayat kesehatan, serta surat rujukan di dalam aplikasi secara
mudah. AXA Mandiri menyatakan nasabah AXA Mandiri dapat mengunduh aplikasi AXA Mandiri
Telekonsultasi yang tersedia di Play Store dan Apps Store. Lebih lanjut, Layanan dari AXA Mandiri
ini tidak hanya dapat dinikmati oleh nasabah AXA Mandiri, tetapi juga oleh nasabah Bank Mandiri
sesuai kriteria tertentu.

Aplikasi AXA Mandiri Telekonsultasi yang hadir atas kerja sama dengan PT Suprima Mitra
Adihusada (Fullerton Health Group) ini juga menjadi salah satu wujud upaya AXA Mandiri dalam
menjadi mitra bagi nasabah, baik saat menjaga kesehatan (sebelum sakit), maupun saat
melakukan pemulihan kesehatan (saat sakit).
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Berita Terkait INDUSTRY.co.id - Jakarta - PT Prudential Life Assurance

= - (Prudential Indonesia) menjalin kerja sama dengan perusahaan
| pialang asuransi PT PasarPolis Insurance Broker (PPIB), afiliasi
dari PT PasarPolis Indonesia (PasarPolis), sebagal salah satu
perusahaan insurance technology (insurtech) di Indonesia dan

Fakultas Kedokteran  Asia Tenggara.
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Kerja sama Inl bertujuan untuk meningkatkan akses bagl seluruh
lapisan masyarakat Indonesia dalam memperoleh perlindungan
jiwa, kesehatan, dan finansial jangka panjang.

Melalui kemitraan strategis Ini, Prudential Indonesia memberikan
perlindungan melalui salah satu produk andalannya, Asuransi
Jiwa Kumpulan Syariah PRUTect Care - Hospital Cash (PRUTect

Care - Hospital Cash), kepada masyarakat luas melalui PasarPolis.
Ada-Ada Saja, Jepang
Hadirkan Masker Roti  prampraj Thuraisingam, Chief Digital & Transformation Officer
Melon yang Dapat 5 w N
dimakan Prudential Indonesia, mengatakan, “Prudential Indonesia percaya
peran penting teknologi dalam upaya memperluas cakupan
layanan agar semakin banyak masyarakat Indonesia serta keluarga mereka yang
terlindungi.*

"Untuk itu, dalam beberapa tahun terakhir, kami fokus pada transformasi digital dan
membangun ekosistem digital yang terintegrasi melalul perluasan kemitraan dengan
pemain-pemain terkemuka di sektor teknologi. Kemitraan antara Prudential Indonesia
dan PasarPolis dalam memasarkan PRUTect Care — Hospital Cash merupakan strategi
kami dalam menghadirkan layanan kesehatan dan keuangan yang dapat diakses secara
cepat, mudah, dan terjangkau cleh seluruh lapisan masyarakat Indonesia” tambah
Premraj dalam keterangan tertulis, Jumat (18/6/2021).

PRUTect Care - Hospital Cash merupakan produk asuransi [iwa Syariah berbasis digital
yang memberikan perlindungan menyeluruh dengan kontribusi terjangkau dan dapat
diakses secara mudah.

Produk ini memberikan Manfaat Dasar Meninggal Dunia, Santunan Harian Rawat Inap
(non-1ICU dan ICU), Santunan Cacat Total Tetap Akibat Kecelakaan, Santunan Meninggal
Dunia akibat Penyakit Menular, dan total Santunan Meninggal Dunia akibat Kecelakaan
hingga Rp63 juta untuk paket Platinum.

Pengguna dapat memilih 2 jenis masa kepesertaan yakni per 6 atau 12 bulan dengan
kontribusi yang sangat terjangkau mulai dari Rp5.000-an per bulan. Nasabah juga dapat
melakukan proses klaim dengan mudah secara daring melalui Pulse by Prudential,
aplikasi kesehatan dan kebugaran all-in-one dari Prudential Indonesia yang didukung
kecerdasan buatan.

“Kesenjangan akses asuransi (insurance gap) dan tidak meratanya distribusi asuransi
menjad| tantangan besar di Indonesia. Melalul adopsi teknologi di industri ini, kami akan
terus berupaya menjembatani kesenjangan akses bagi masyarakat yang sebelumnya
sulit tersentuh layanan asuransi. Kolaborasi ini akan semakin memperkuat misi
PasarPolis untuk mengembangkan inovasi teknologi kami, sehingga dapat menciptakan
akses asuransi secara lebih inklusif dengan meningkatkan produk asuransi mikro
dengan harga terjangkau serta dapat diakses secara mudah oleh berbagai kalangan
masyarakat.” ujar Cleosent Randing, Founder & CEO PasarPolis.

Selain bermitra dengan PasarPolis, Prudential Indonesia juga bekerja sama dengan
BenihBaik.com, sebuah platform crowdfunding yang bertujuan menjadi jembatan
kebalkan antara donatur dengan masyarakat yang membutuhkan,

Melalui kerja sama ini, seluruh penerima manfaat BenihBaik.com, termasuk lebih dari
190.000 donatur dapat mengakses perlindungan PRUTect Care - Hospital Cash yang
disediakan Prudential Indonesia melalui kolaborasi dengan PPIB sebagal perusahaan
pialang asuransi dan PasarPolis sebagai perusahaan insurtech.

Andy F. Noya, CEO sekaligus founder BenihBaik.com, mengatakan, "Memanfaatkan
platform digital, BenihBaik.com menjadi jembatan bagi orang-orang yang ingin berbuat
baik dengan orang-orang yang membutuhkan bantuan. Kemitraan antara Prudential
Indonesia, PasarPolis, dan BenihBaik.com akan memainkan peran penting untuk
membantu menyalurkan kebaikan ke dalam tindakan nyata.” Kolaborasi ini merupakan
bagian dari upaya kami untuk mengapresiasi seluruh donatur dan pengguna
BenihBaik.com yang selama ini telah berpartisipasi dan berbuat kebaikan dalam
membantu sesama.”
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Melihat tren itu, PT Prudential Life Assurance menjalim
kerjasama dengan perusahaan pialang asuransi PT PasarPolis
Insurance Broker (PPIB), afiliasi dari PT PasarPolis Indonesia
(PasarPolis) untuk meningkatkan akses bagi seluruh lapisan
masyarakat Indonesia dalam memperoleh perlindungan jiwa,
kesehatan, dan finansi

jangka panjang.

Melalui kemitraan strategis ini, Prudential Indonesia memberikan
perlindungan melalui salah satu produk andalannya, Asuransi
Jiwa Kumpulan Syariah PRUTect Care - Hospital Cash (PRUTect
Care - Hospital Cash), kepada masyarakat luas melalui PasarPolis

Premraj Thuraisingam, Chief Digital & Transformation Officer
Prudential Indonesia, mengatakan pihaknya percaya peran
penting teknologi dalam upaya memperluas cakupan layanan
agar semakin banyak masyarakat Indonesia serta keluarga
mereka yang terlindungi.

“Dalam beberapa tahun terakhir, kami fokus pada transformasi
digital dan membangun ekosistem digital yang terintegrasi
melalui perluasan kemitraan dengan pemain-pemain terkemuka
di sektor teknologl,” ujarnya melalui pernyataan pers, Kamis
(17/6/2021).

Dia

PasarPolis dalam memasarkan PRUTect Care - Hospital Cash

ngatakan, kemitraan antara Prudential indonesia dan

merupakan strategi kami dalam menghadirkan layanan
kesehatan dan keuangan yang dapat diakses secara cepat,
mudah, dan terjangkau.

PRUTect Care - Hospital Cash memberikan manfaat dasar
meninggal dunia, santunan harian rawat inap (non-ICU dan ICU),
santunan cacat total tetap akibat kecelakaan, santunan
meninggal dunia akibat penyakit menular, dan total santunan
meninggal dunia akibat kecelakaan hingga Rp 63 juta untuk paket
Platinum.

Baca juga: Jasindo Gandeng lgloo Genjot Pemasaran Produk
Asuransi di Platform Digital

Opsi masa kepesertaannya per 6 atau 12 bulan dengan
kontribusi yang sangat terjangkau mulal dari Rp 5.000-an per
bulan.

Nasabah juga dapat melakukan proses klaim dengan mudah
secara daring melalui Pulse by Prudential, aplikasi kesehatan dan
kebugaran all-in-one dari Prudential Indonesia yang didukung
kecerdasan buatan.



Cleosent Randing, Founder & CEO PasarPolis, mengatakan,
kolaborasi ini akan semakin memperkuat misi PasarPolis
mengembangkan inovasi teknologi untuk menciptakan akses
asuransi lebih inklusif dengan memacu produk asuransi mikro
harga terjangkau dan mudah diakses masyarakat.

"Kami sangat berterima kasih kepada Prudential Indonesia atas
kerja sama strategis yang terjalin ini sehingga bisa lebih
memperluas dampak positif yang ingin dihadirkan untuk semua
lapisan masyarakat,” ujarnya.

Prudential Indonesia juga bekerja sama dengan BenihBaik.com,
sebuah platform crowdfunding yang bertujuan menjadi jembatan
kebaikan antara donatur dengan masyarakat yang
membutuhkan.

[OF
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Kolaborasi ini didorong oleh kesamaan tujuan untuk membantu
masyarakat, selain donatur dan penerima manfaat
BenihBaik.com, mendapatkan yang terbaik dalam kehidupannya.

Melalui kerja sama ini, seluruh penerima manfaat BenihBaik.com,
termasuk lebih dari 190.000 donatur dapat mengakses
perlindungan PRUTect Care - Hospital Cash yang disediakan
Prudential Indonesia melalui kolaborasi dengan PPIB sebagai
perusahaan pialang asuransi dan PasarPolis sebagai perusahaan
insurtech.

Andy F. Noya, CEO sekaligus founder BenihBaik.com,
mengatakan memanfaatkan platform digital, BenihBaik.com
menjadi jembatan bagi orang-orang yang ingin berbuat baik
dengan orang-orang yang membutuhkan bantuan.

"Kemitraan antara Prudential Indonesia, PasarPolis, dan
BenihBaik.com akan memainkan peran penting untuk membantu
menyalurkan kebaikan ke dalam tindakan nyata,” katanya.
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WE Online, Jakarta - Untuk meningkatkan akses bagi seluruh lapisan masyarakat
Indonesia dalam memperoleh perlindungan jiwa, kesehatan dan finansial jangka
panjang, Asuransi Prudential Indonesia menjalin kerjasama dengan PasarPolis
Insurance Broker sebagai perusahaan pialang asuransi, afiliasi dari PasarPolis

Indonesia, salah satu perusahaan insurance technology (insurtech).

Melalui kemitraan strategis ini, Prudential Indonesia memberikan perlindungan
melalui salah satu produk andalannya, Asuransi Jiwa Kumpulan Syariah PRUTect
Care - Hospital Cash (PRUTect Care - Hospital Cash), kepada masyarakat luas
melalui PasarPolis.

Premraj Thuraisingam, Chief Digital & Transformation Officer PT Prudential Life
Assurance, mengatakan, Prudential Indonesia percaya peran penting teknologi
dalam upaya memperluas cakupan layanan agar semakin banyak masyarakat

Indonesia serta keluarga mereka yang terlindungi.

Untuk itu, dalam beberapa tahun terakhir, Prudential fokus pada transformasi
digital dan membangun ekosistem digital yang terintegrasi melalui perluasan

kemitraan dengan pemain-pemain terkemuka di sektor teknologi.

“Kemitraan antara Prudential Indonesia dan PasarPolis dalam memasarkan
PRUTect Care — Hospital Cash merupakan strategi kami dalam menghadirkan
layanan kesehatan dan keuangan yang dapat diakses secara cepat, mudah, dan
terjangkau oleh seluruh lapisan masyarakat Indonesia sehingga mereka dapat
hidup lebih sehat dan sejahtera,” ujar Premraj, dalam siaran media, Rabu
(16/7/2021).



Harian Rawat Inap (non-ICU dan ICU), Santunan Cacat Total Tetap Akibat
Kecelakaan, Santunan Meninggal Dunia akibat Penyakit Menular, dan total
Santunan Meninggal Dunia akibat Kecelakaan hingga Rp63 juta untuk paket
Platinum.

Pengguna dapat memilih 2 jenis masa kepesertaan yakni per 6 atau 12 bulan

dengan kontribusi yang sangat terjangkau mulai dari Rp5.000-an per bulan.

Nasabah juga dapat melakukan proses klaim dengan mudah secara daring
melalui Pulse by Prudential, aplikasi kesehatan dan kebugaran all-in-one dari

Prudential Indanesia yang didukung kecerdasan buatan.

Sementara, Cleosent Randing, Founder & CEO PasarPolis, mengatakan,
kesenjangan akses asuransi (insurance gap) dan tidak meratanya distribusi

asuransi menjadi tantangan besar di Indonesia.

Melalui adopsi teknologi di industri ini, kami akan terus berupaya menjembatani
kesenjangan akses bagi masyarakat yang sebelumnya sulit tersentuh layanan

asuransi.

“Kami sangat berterima kasih kepada Prudential Indonesia atas kerja sama
strategis yang terjalin ini sehingga bisa lebih memperluas dampak positif yang

ingin dihadirkan untuk semua lapisan masyarakat.”

Sejalan dengan kemitraan bersama PasarPolis, Prudential Indonesia juga bekerja
sama dengan BenihBaik.com, sebuah platform crowdfunding yang bertujuan
menjadi jembatan kebaikan antara donatur dengan masyarakat yang
membutuhkan.

Kolaborasi ini didorong oleh kesamaan tujuan untuk membantu masyarakat,
selain donatur dan penerima manfaat BenihBaik.com, mendapatkan yang terbaik

dalam kehidupannya.
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JAKARTA - PT Prudential Life Assurance (Prudential Indonesia), menjalin
kerja sama dengan perusahaan pialang asuransi PT PasarPolis Insurance
Broker (FPPIB), afiliasi dari PT PasarPolis Indonesia (PasarPolis), sebagai
salah satu perusahaan insurance technology (insurtech) di Indonesia dan Asia
Tenggara. Kerja sama tersebut bertujuan untuk meningkatkan akses bagi
seluruh lapisan masyarakat Indonesia dalam memperoleh perindungan jiwa,
kesehatan, dan finansial jangka panjang.

Melzlui kemitraan strategis ini. Prudentia memberikan perlindungan melalui
salah satu produk andalannya, Asuransi Jiwa Kumpulan Syariah PRUTect
Care - Hospital Cash (PRUTect Care - Hospital Cash), kepada masyarakat
luas melalui PasarPolis.

Chief Digital & Transformation Officer Prudential Indonesia Premraj
Thuraisingam mengatakan Prudential percaya peran penting teknologi dalam
upaya memperluas cakupan layanan agar semakin banyak masyarakat
Indonesia serta keluarga yang terlindungi. Untuk itu, dalam beberapa tahun
terakhir, pihaknya fokus pada transformasi digital dan membangun ekosistem
digital yang terintegrasi melalui perluasan kemitraan dengan pemain-pemain
terkemuka di sektor teknologi.

"Kemitraan antara Prudential Indonesia dan PasarPolis dalam memasarkan
PRUTect Care - Hospital Cash merupakan strategi kami dalam menghadirkan
layanan kesehatan dan keuangan yang dapat diakses secara cepat, mudah,
dan terjangkau oleh seluruh lapisan masyarakat Indonesia sehingga mereka
dapat hidup lebih sehat dan sejahtera,” kata dia, Jumat (18/6/2021).



Dia menjelaskan, PRUTect Care - Hospital Cash merupakan produk asuransi
jiwa Syarian berbasis digital yang memberikan perlindungan menyelurun
dengan kontribusi terjangkau dan dapat diakses secara mudah. Produk
tersebut memberikan Manfaat Dasar Meninggal Dunia, Santunan Harian
Rawat Inap (non-1CU dan 1ICU), Santunan Cacat Total Tetap Akibat
Kecelakaan, Santunan Meninggal Dunia akibat Penyakit Menular, dan total
Santunan Meninggal Dunia akibat Kecelakaan hingga Rp63 juta untuk paket
Platinum.

Pengguna dapat memilin 2 jenis masa kepesertaan yakni per 6 atau 12 bulan
dengan kontribusi yang sangat terjangkau mulai dari RpS5.000-an per bulan.
MNasabah juga dapat melakukan proses klaim dengan mudah secara daring
melalui Pulse by Prudential, aplikasi kesehatan dan kebugaran all-in-one dari
Prudential Indonesia yang didukung kecerdasan buatan.

Founder & CEQ PasarPolis Cleosent Randing mengatakan, kesenjangan
akses asuransi (insurance gap) dan tidak meratanya distribusi asuransi
menjadi tantangan besar di Indonesia. Melalui adopsi teknologi di industri ini,
kami akan terus berupaya menjembatani kesenjangan akses bagi
masyarakat yang sebelumnya sulit tersentun layanan asuransi

"Kolaborasi ini akan semakin memperkuat misi PasarPolis untuk
mengembangkan inowvasi teknologi kami, sehingga dapat menciptakan akses
asuransi secara lebih inklusif dengan meningkatkan produk asuransi mikro
dengan harga terjangkau serta dapat diakses secara mudah oleh berbagai
kalangan masyarakat. Kami sangat berterima kasih kepada Prudential
Indonesia atas kerja sama strategis yang terjalin ini sehingga bisa lebih
memperuas dampak positif yang ingin dinadirkan untuk semua lapisan
masyarakat,” ucapnya

Sejalan dengan kemitraan bersama PasarPolis, Prudential Indonesia juga
bekerja sama dengan BenihBaik.com, sebuah platform crowdfunding yang
bertujuan menjadi jembatan kebaikan antara donatur dengan masyarakat
yang membutuhkan. Kolaborasi ini didorong cleh kesamaan tujuan untuk
membantu masyarakat, selain donatur dan penerima manfaat

BeninBaik com, mendapatkan yang terbaik dalam kehidupannya

relalui kerja sama ini, seluruh penerima manfaat BeninBaik.com, termasuk
lebih dari 190.000 donatur dapat mengakses perlindungan PRUTect Care -
Hospital Cash yang disediakan Prudential Indonesia melalui kolaborasi
dengan PPIB sebagai perusahaan pialang asuransi dan PasarPolis sebagai
perusahaan insurtech.

Baca Juga: Jabatan Eselon Dipangkas, Ubah Gaya "Bossy” di Lingkungan PNS

CEO sekaligus founder BenihBaik.com Andy F. Noya mengatakan bahwa
pemanfaatan platform digital, BenihBaik.com menjadi jembatan bagi orang-
orang yang ingin berbuat baik dengan crang-orang yang membutunkan
bantuan. Kemitraan antara Prudential Indonesia, PasarPolis, dan
BeninBaik.com akan memainkan peran penting untuk membantu
menyalurkan kebaikan ke dalam tindakan nyata.

Kolaborasi tersebut merupakan bagian dari upaya kami untuk mengapresiasi
seluruh donatur dan pengguna BeninBaik.com yang selama ini telan
berpartisipasi dan berbuat kebaikan dalam membantu sesama

“Kami akan terus fokus mengembangkan ekosistem digital perusahaan
melalui inovasi dan kemitraan agar dapat melayani nasabah dengan lebin
baik, sekaligus meningkatkan inklusi dan penetrasi asuransi di Indonesia,”
tutup Premraj
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Jakarta (ANTARA) - PT Prudential Life A
PasarPolis Insurance Broker (PPIB), afiliasi dari PT PasarPolis Indone
salah satu peru

ssurance menggandeng perusahaan pialang asuransi PT
ia (PasarPolis), sebagai
ahaan insurance technology (insurtech) di Indonesia dan Asia Tenggara, untuk

meningkatkan akses bagi seluruh lapisan masyarakat Indonesia terhadap asuransi.

Chief Digital & Transformation Officer Prudential Indon
pernyataan di Jakarta, Minggu, mengatakan, pihaknya percaya teknologi berperan penting dalam
upaya memperluas cakupan layanan agar semakin banyak m:
mereka yang terlindungi

ia Premraj Thuraisingam dalam

syarakat Indone ta keluarga

Untuk itu, lanjutnya, dalam beberapa tahun terakhir, perseroan fokus pada transformasi digital

dan membangun ekosistem digital yang terintegra nelalui perluasan kemitraan

pemain-pemain terkemuka di sektor teknologi

“"Kemitraan antara Prudential Indonesia dan PasarPolis dalam memasarkan PRUTect Care —

Hospital Cash merupakan strategi kami dalam menghadirkan layanan kesehatan dan keuangan

yang dapat diakses secara cepat, mudah, dan terjangkau oleh seluruh lapisan masyarakat
Indonesia sehingga mereka dapat hidup lebih se jahtera” ujar Premraj

atdan s

Melalui kemitraan strategis tersebut, Prudential memberikan perlindungan melalui salah satu
produk andalannya, Asuransi Jiwa Kumpulan Syariah PRUTect Care - Hospital Cash (PRUTect
Care - Hospital Cash), kepada masyarakat luas melalui PasarPolis

Premraj menyampaikan, PRUTect Care - Hospital Cast akan produk asuransi jiwa Syariah

berbasis digital yang memberikan perlindungan menyeluruh dengan kontribusi terjangkau dan
dapat diakses secara mudah,

oru

Produk tersebut memberikan manfaat dasar meninggal dunia, santunan harian rawat inap (non-
ICU dan ICU), santunan cacat total tetap akibat kecelakaan, santunan meninggal dunia akibat
penyakit menular gga Rp63 juta untuk
paket platinum.

dan total santunan meninggal dunia akibat kecelakaan hin

Pengguna dapat memilih dua jenis masa kepesertaan yakni per enam atau 12 bulan dengan
kontribusi yang sangat terjangkau mulai dari Rp5.000-an per bulan. Nasabah juga dapat
melakukan proses klaim dengan mudah secara daring melalui Pulse by Prudential, aplikasi

kesehatan dan kebugaran all-in-one dari Prudential Indonesia yang didukung kecerdasan buatan.

Founder & CEO PasarPolis Cleosent Randing mengatakan, kesenjangan akses asuransi dan tidak

meratanya distribu

asuransi, menjadi tantangan besar di Indonesia, Melalui adopsi teknologi di
industri asuransi, pihaknya akan terus berupaya menjembatani kesenjangan akses bagi
masyarakat yang sebelumnya sulit tersentuh layanan asuransi

“Kolaborasi ini akan semakin memperky

t misi PasarPolis untuk mengembangkan inovasi

ecara lebih inklus

teknologi kami, sehingga dapat menciptakan akses asuransi s
meningkatkan produk asuransi mikro dengan harga terjangkau serta dapat diakses secara

mudah oleh berbagai kalangan ma

f dengan

arakat.” ujar Cleosent

Sejalan dengan kemitraan bersama PasarPolis, Prudential Indonesia juga bekerja sama dengan
BenihBaik.com, sebuah platform crowdfunding yang bertujuan menjadi jembatan kebaikan
antara donatur dengan masyarakat yang membutuhkan. Kelaborasi itu didorong oleh kesamaan
tujuan untuk membantu masyarakat, selain donatur dan penerima manfaat BenihBaik.com,

mendapatkan yang terbaik dalam kehidupannya

Melalui kerja sama ini, seluruh penerima manfaat BenihBaik.com, termasuk lebih dari 190.000
donatur dapat mengakses perlindungan PRUTect Gare - Hospital Cash yang disediakan

Prudential Indone
PasarPolis sebagai perusahaan insurtech

ia melalui kolaborasi dengan PPIB sebagai perusahaan pialang asuransi dan

0 sekaligus founder BenihBaik.com Andy F. Noya, , mengatakan, memanfaatkan platform
digital, BenihBaik.com menjadi jembatan bagi orang-orang yang ingin berbuat baik dengan
orang-orang yang membutuhkan bantuan

Kemitraan antara Prudential Indonesia, PasarPolis, dan BenihBaik.com akan memainkan peran

penting untuk membantu menyalurkan kebaikan ke dalam tindakan nyata

"Kolaborasi merupakan bagian dari upaya kami untuk mengapresiasi seluruh donatur dan
pengguna BenihBaik.com yang selama ini telah berpartisipasi dan berbuat kebaikan dalam

membantu sesama,’ ujar Andy.

Premraj menambahkan, pihaknya akan terus fokus mengembangkan ekosistem digital
perusahaan melalui inovasi dan kemitraan agar dapat melayani nasabah dengan lebih baik,

seka ndonesia

si asuransi

meningkatkan inklusi dan pene
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Fajar.co.id, Jakarta — PT Prudential Life Assurance

(Prudential Indonesia), perusahaan penyvedia perlindungan

jiwa terkemuka di Indonesia, hari ini menjalin kerja sama
dengan perusahaan pialang asuransi PT PasarPolis
Insurance Broker (PPIB), afiliasi dari PT PasarPolis
Indonesia (PasarPolis), sebagai salah satu perusahaan
insurance technology (insurtech) di Indonesia dan Asia
Tenggara. Kerja sama ini bertujuan untuk meningkatkan
akses bagi seluruh lapisan masyarakat Indonesia dalam
memperoleh perlindungan jiwa, kesehatan, dan finansial

jangka panjang. I

Melalui kemitraan strategis ini, Prudential Indonesia
memberikan perlindungan melalui salah satu produk
andalannya, Asuransi Jiwa Kumpulan Syariah PRUTect Care
— Hospital Cash (PRUTect Care — Hospital Cash), kepada
masyarakat luas melalui PasarPolis.

Premraj Thuraisingam, Chief Digital & Transformation
Officer Prudential Indonesia, mengatakan, “Prudential
Indonesia percaya peran penting teknologi dalam upava
memperluas cakupan layanan agar semakin banyvak
masyarakat Indonesia serta keluarga mereka yang
terlindungi. Untuk itu, dalam beberapa tahun terakhir, kami
fokus pada transformasi digital dan membangun ekosistem
digital vang terintegrasi melalui perluasan kemitraan dengan

pemain-pemain terkemuka di sektor teknologi.

Kemitraan antara Prudential Indonesia dan PasarPolis
dalam memasarkan PRUTect Care — Hospital Cash
merupakan strategi kami dalam menghadirkan layanan
kesehatan dan keuangan yang dapat diakses secara cepat,
mudah, dan terjangkau oleh seluruh lapisan masvarakat

Indonesia sehingga mereka dapat hidup lebih sehat dan

sejahtera.”
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| PEMASARAN ASURANSI SAAT PANDEMI COVID-19 |
Sequis Life Kenalkan
Produk Digital

Bisnis, JAKARTA — PT Asu-
ransi Jiwa Sequis Life menar-
getkan 5.000 nasabah dari dua
produk asuransi digital baru
dalam 1 tahun pemasarannya.
Produk asuransi digital dinilai
efektif untuk mengenalkan
masyarakat kepada proteksi.

Head of Digital Channel
Sequis Evan Tanotogono me-
ngatakan bahwa dua produk
asuransi di kanal digital yang
diperkenalkan yakni Super
Well Protection dan Super
Care Protection untuk proteksi
kesehatan dan penyakit kritis.

Menurutnya, perlindungan
kesehatan menjadi kebutuhan
yang sangat penting selama
pandemi Covid-19. Pengem-
bangan asuransi digital dinilai
menjadi sistem pendukung
agar masyarakat dapat meng-
akses layanan kesehatan tanpa
terkendala soal biaya.

Peluncuran dua produk itu
dinilai ada dalam momentum
yang tepat, seiring tingginva
kebutuhan perlindungan kese-
hatan dan penyakit kritis. Evan
menyatakan bahwa pihaknya

menargetkan jangkauan nasa-
bah yang luas melalui kanal
distribusi digital tersebut.

“Tahun ini target kami bisa
cover 5.000 orang untuk asu-
ransi kesehatan, untuk tahun
pertama dari kedua produk
ini,” ujar Evan, Jumat (18/6).

Produk Super Well Protecti-
on memberikan perlindungan
rawat inap dan rawat jalan
untuk penyakit kritis hing-
ga tertanggung berusia 85
tahun. Manfaat dari produk
itu mulai dari pemeriksaan
diagnostik, biaya perawatan
termasuk rawat inap karena
kondisi kritis, hingga peman-
tauan penyakit Kritis.

Adapun, produk Super Care
Protection memberikan per-
lindungan rawat inap dan
rawat jalan hingga tertang-
gung berusia 75 tahun jika
mengalami penyakit infeksi.
Produk ini memproteksi pe-
nyakit seperti flu, Covid-19,
tifus, cacar air, dan lainnva.

Menurutnya, kemampuan
panjang seringkali menjadi
masalah bagi keberlangsungan
polis. Padahal, asuransi kese-
hatan adalah jaring pengaman
finansial bagi keluarga.

Selain itu, masyarakat pun
dinilai sudah memiliki penge-
tahuan soal asuransi tetapi
kerap terdapat keraguan untuk
membeli proteksi.

Dia menilai produk asuransi
digital dapat mengenalkan
proteksi dengan baik kepada
masyarakat. (wibi P Pratama)
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Head of Digital Channel Sequis. Evan Tanotogono, saat peluncuran dua produk asuransi Sequis secara virtual,
Jumat (18/6).

ASURANSI digital Sequis, yakni Super You by Sequis, meluncurkan dua produk
asuransi kesehatan terbaru, yaitu Super Well Protection dan Super Care
Protection. Dua produk ini dipasarkan secara daring melalui superyou.co.id dan
kemitraan dengan industri keuangan non-hank (IKNB) dan non-IKNB.

Peluncuran kedua produk ini ntuk merespons kebutuhan pasar akan produk
asuransi kesehatan dan penyakit kritis dengan premi murah dan dapat dibeli
dengan proses yang cepat dan mudah, serta tidak memerlukan tatap muka.

Head of Digital Channel Sequis, Evan Tanotogono, mengatakan perlindungan
kesehatan menjadi kebutuhan yang sangat penting terutama selama pandemi
covid-19. Sebab, risiko sakit dapat terjadi kapan saja dan pada siapa saja.

Cara Cepat Mengurangi
Ngorok
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Hal ini menjadi alasan Super You merasa perlu berkontribusi untuk membantu
masyarakat agar memiliki sistem pendukung bagi kesehatan mereka agar dapat
mengakses layanan kesehatan tanpa terkendala soal biaya.

Produk Super Well Protection memberikan perlindungan rawat inap dan rawat
jalan untuk penyakit kritis hingga Tertanggung berusia 85 tahun dengan manfaat
mulai dari pemeriksaan diagnostik, biaya perawatan termasuk rawat inap
karena kondisi kritis, pembedahan, donor transplantasi organ, manfaat
perawatan kanker, dan manfaat pemantauan penyakit kritis serta manfaat
tambahan untuk terapi wicara, terapi okupasi, dan biaya fisioterapi. Manfaat
pemantauan penyakit kritis ini bahkan berlaku hingga 5 tahun sejak
Tertanggung dinyatakan sembuh.

Sedangkan Super Care Protection memberikan perlindungan rawat inap dan
rawat jalan hingga Tertanggung berusia 75 tahun jika mengalami penyakit
infeksi dengan proses seleksi underwriting yang mudah tanpa harus melalui
pemeriksaan kesehatan. Penyakit infeksi merupakan masalah kesehatan yang
disebabkan oleh organisme seperti virus, bakteri, jamur, dan parasit.
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Bisnis.com, JAKARTA — PT Asuransi Jiwa Sequis Life menargetkan 5 000 nasabah dari dua
produk asuransi digital baru dalam satu tahun psmasarannya. Produk asuransi digital dinilai
efektif untuk mengenalkan masyarakat kepada proteksi
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Head of Digital Channel Sequis Evan Tanotogono menjelaskan bahwa pihaknya meluncurkan
dua produk asuransi di kanal digital, yakni Super Well Protection dan Super Care Pratection
pada Jumat (18/6/2021). Produk tersebut menyediakan proteksi kesehatan dan penyakit kritis

Menurutnya, perlindungan kesehatan menjadi kebuluhan yang sangat penting selama
pandemi Covid-19. Pengembangan asuransi digital pun dinilai menjadi sistem pendukung
agar masyarakat dapat mengakses layanan kesehatan tanpa terkendala soal biaya

Baca Juga : Sequis Luncurkan Program Perlindungan Pascavaksinasi Covid-19, Ini
Manfaatnya
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Peluncuran dua produk itu pun dinilai ada dalam momentum yang tepat, seiring tingginya
kebutuhan perlindungan kesehatan dan penyakit kritis.
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Evan menyatakan bahwa pihaknya menargetkan jangkauan nasabah yang luas melalui kanal

distribusi digital tersebut ‘
“Tahun ini target kami bisa cover 5.000 orang untuk asuransi kesehatan, untuk tahun pertama #E
dari kedua produk ini," ujar Evan dalam konferensi pers, Jumat (18/6/2021). # B
# P
Praduk Super Well Protection memberi perlindungan rawat inap dan rawat jalan untu i

penyakit kritis hingga tertanggung berusia 85 tahun. Manfaat dari produk tersebut mulai dari
s : ! e # B

pemeriksaan diagnostik, biaya perawatan termasuk rawat inap karena kondisi kritis, hingga
pemantauan penyakit kritis # P
(PSE
# Ve

Adapun, produk Super Care Protection memberi perlindungan rawat inap dan rawat jalan
hingga tertanggung berusia 75 tahun jika mengalami penyakit infeksi. Produk ini memproteksi # K
penyakit separti flu, Covid-19, tifus, cacar air, dan lainnya

# Ar
“Kedua produk ini kami luncurkan bersamaan karena keduanya dapat menjadi alternatif bagi
nasabah untuk memperoleh asuransi kesehatan dengan manfaat yang memadai, dengan
premi yang murah, dan dapat dibeli dengan cepat,” ujar Evan.
s¢

Menurutnya, kemampuan membayar premi dalam jangka panjang seringkali menjadi masalah
bagi keberlangsungan polis. Padahal, asuransi kesehatan adalah jaring pengaman finansial
bagi keluarga

Selain itu, masyarakat pun dinilai sudah memiliki pengetahuan soal asuransi tetapi kerap
terdapat keraguan untuk membeli proteksi. Oleh karena itu, Evan menilai bahwa produk
asuransi digital yang sederhana dapat mengenalkan proteksi dengan baik kepada
masyarakat



